LICITACION

LICITACION LITIS CONSORCIO, S.C.

Oferta que se hoqetalgn UnObSUb‘rOSdTG o Somos una Firma  de
en un concurso publico, sobre fodo si se abogados  con  amplia
frata de un confrato o servicio. experiencia en el d&mbito

administrativo. En mdas de 12

anos, nos hemos enfocado

a la prestacion de servicios

PERSPEC especializados en materia
administrativa, tanto en el

sector publico como privado.
Para nosotros, es una

prioridad mantenernos -
actualizados en los temas AneXOS ] P
que pudieran causar

BAJO .= laparte débil de

P - Oportunidad d ios. que la prooc‘rividclld que
SR R nos distingue confribuye a SUS propueSiqs

blindar y fortalecer todas las
dreas de negocio de nuestros

LICITACION repreEsr'lerC;rT(i]S.dgz).nSOFCiO, nuestro DeTG”es en pGInG [

compromiso es ofrecer

Conozca el caso de Raul Trevino de la representacion  de  primer

Garza de Refrigeracion en Transporte. nivel en asuntos de gran
complejidad garantizando la

satisfaccion total de nuestros
clientes.
Nuestro servicio profesional
comprende la atenciéon
de todo fipo de procesos
relacionados al dmbito
administrativo 'y a nuestras
cinco dreas de prdctica:
Energia, Contratacion
gubernamental, Desarrollo
Urbano, Medio Ambiente y

Salud.
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Anexos: La parte débil de sus propuestas




CARTA DEL PRESIDENTE

Se gana o se pierde en los mas
minimos detalles.

Sigo conociendo de excelentes
oportunidades en las licitaciones
publicas que se pierden o se ganan
por no haber leido detenidamente
un simple renglén o incluso, una
palabra.

Tengo la impresion de que los
anexos a las convocatorias y
bases de concursos y licitaciones,
son documentos que se dan por
bien hechos, no se repara ni en su
contenido ni en su llenado, como
si estos documentos no fueran
importantes.

En Perspectivas nos encargamos
de llamar la atenciéon para que estos
“minimos detalles” no se conviertan
en el fracaso de una excelente
oportunidad de negocio.

Es de vital importancia para
los proveedores que en todo
momento se tenga presente la

Como “anexo’” a Licitacion

Es, presentamos el primer

nUmero de nuestro reporte

especial de negocios
en el sector puUblico:
“Oportunidad Es”.

Como casi todos
los sectores, los
servicios publicos de
atencion médica estan
rebasados operacional
y presupuestariamente,
las instituciones publicas
buscan en la iniciativa
privada ahorrar costos
para cumplir con sus
compromisos.

Los problemas del
sector publico se
convierten entonces en
oportunidades claras de
negocios.

La gaceta LICITACION ES:

Es una publicacién
mensual de

\
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frascendencia de los formalismos y
solemnidades que deben contener
los formatos anexos a las bases de
las licitaciones, de su cumplimiento
puede depender la solvencia de sus
propuestas.

www . litisconsorcio.com.mx
www . licitacion-es.com.mx

www litisconsorcio.com o lldmenos al 0133 36416758



PERSPECITIVAS

en la cual se manifiesta que
el licitante no se encuenira
inhabilifado y que no existe
un conflicto de inftereses por

participar en determinada

licitacion.

Ofros documentos que se
suelen anexar son la carta
de aceptacion de las bases,
carta mediante la cual el
distribuidor del participante
manifieste que el producto
que se ofrece es nuevo y
gue no desaparecerd en los
anos subsecuentes, la carta
de compromiso mediante
la cual se manifiesta que el
parficipante tiene suficiente
capacidad operativa para
distribuir el producto ofertado,

y €es necesario senalar que
tfodas las cartas deben de
contener la leyenda de “bajo
protesta de decir verdad”.
Podria pasar pdarrafos vy
pdrrafos senalando los anexos
que se establecen en las bases
de una licitacién, sin embargo
no es el tema toral del presente

Anexos: la parte débil de sus
propuestas

Por: Jorge Tobias Ramirez

sSuU empresa ha perdido licitaciones por
la falta de algun anexo contenido en las
bases?g

sAnaliza adecuadamente todos los
requisitos establecidos en los anexos?g

Es de fundamental importancia cumplir
con todos los requisitos que las bases de
las licitaciones contienen, incluyendo
todos los documentos y cartas que se
fienen que anexar a las propuestas.

Los anexos en muchas ocasiones
suelen ser el punto débil de las propuestas
presentadas por las empresas licitantes, y
con omitir pequenos requisitos se puede
perder un contrato que quizd para
su empresa representaba un ingreso
importante de dinero.

Los anexos dependen del fipo de
licitacion, sin embargo siempre existen
similitudes en los documentos, fales como:
el formato de acreditacion que es en el
cual se establecen todos los datos del
licitante como nUmero de acta constitutiva,
reformas a la misma, registro federal de
confribuyentes, enfre otros requisitos. Por
otro lado también para participar en las
licitaciones es necesario adjuntar la carta

comunes en que incurren
empresas en

propuestas vy

www litisconsorcio.com o lldmenos al 0133 36416758

articulo, que es los errores mds

las
las anexos de sus
las artimanas que

utilizan las convocantes en los anexos
de las bases de las licitaciones.

!-olns-[mcm
Ahora bien, dentfro de los errores mds comunes, son
que el personal encargado de armar una licitacién no
lee detenidamente las bases y por lo tanto los anexos,
y se fian de los formatos que la propia convocante
establece en las bases.

Por ejemplo, una de los artificios mds comunes que
utilizan las convocantes para orientar las licitaciones
a un proveedor en especifico es que los formatos
mencionados los ponen “truncos”. Asi es, en lugar de
que la carta diga “Bajo protesta de decir verdad”,
Unicamente el formato dice “bajo protesta” y con ello
no se cumplen los requisitos que senala la propia ley,
no sdlo las bases.

Asi mismo, y ya que tocamos el tema de la
manifestacién bajo protesta de decir verdad, es
un tema realmente importante para las empresas
participantes, en virtud de que todas las leyes de
adquisiciones a nivel estatal y federal senalan que
es obligacién de los licitantes que todas las cartas

se manifiesta bajo protesta de decir verdad que

todos los datos asentados en las propuestas son

verdaderos, y aun asi se incumple con tal requisito

una y otra vez y por lo tanto los participantes son
descalificados.

Enfonces, queda de manifiesto que en

muchas oportunidades la convocante altera

los anexos y los manipula para descalificar

a los participantes y orientar la licitacion a

un proveedor, para favorecer a quien le

conviene.
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BAJO LA LUPA

El Gobierno adquiere y requiere
grandes cantidades de
bienes, obras y servicios, por
lo general son los principales
compradores por que Ssus
compras representan entre el
10% y 15% de PIB.

Si hablamos del mercado

Pemex: oportunidad de negocios
Por: Bricio Baldemar Rivera Orozco / Gloria
Viniza cruz Toledo

5Que se le puede vender a PEMEX?
Casi todo lo que se fabrica, distribuya,

comercialice, arme, fransforme o importe  Mundial ~ las ~ compras
en México puede venderse a PEMEX. que realizan los  distinfos
PEMEX compra y necesita casi de fodo. gobiernos se  estiman

desde papeleria hasta maquinas de
imprenta, productos de limpieza, productos
de consumodiario, herramientasy ferreteria,

en un mildén de millones
anualmente.

En el continente americano
rondan alrededor de los 200

productos eléctricos o electronicos, = ,
hardware, software, productos para Y 250|m|l millones de dolares
jardineria, llantas, maquinaria diversa, 9NY9 mente.

El Gobierno Federal destina
anualmente 970 mil millones
de pesos, de los cuales 31%
se destina a bienes, 44%
a servicios y 25% a obra

refacciones diversas, aceite y lubricantes,
electrodomésticos, enseres menores,
pinturas, fintas, asi como todo tipo de
bienes vy servicios que se relacionen con la
industria petrolera.

publica.
;Qué potencial de compra fiene la Si = hablamos . solamente
industria petrolera en nuestro pais? de PEMEX, su presupuesfo

asignado asciende a los 350

Primero que nada debes identificar y =
mil millones de pesos.

atender las necesidades de PEMEX, asi
por medio de una investigaciéon y un
poco-de estrategia encontraras tu nicho
de mercado y tendrds ante fti-infinidad
de oportunidades para hacer crecer a tu
negocio.

Si todavia no le vendes al Gobierno debes
saber que esté es el principal reactor de la
economia en el pais.

2Qué se necesita para poder
acceder a las compras que
realiza PEMEX23Qué es PEMEX?2
Primero que nada
necesita conocer los

se
distintos

om © lldmenos al 0133 36416758

procedimientos de contratacion
utilizados por PEMEX, asi como obtfe-

D e T &

ner los conocimientos bdsicos en materia de

adquisiciones, para participar en un procedimiento
de confratacion con estd paraestatal y contar con los
elementos necesarios para preparar una propuesta

solvente.

2Qué es PEMEX?

PEMEX es un organismo publico descentralizado
(paraestatal), con fines productivos, personalidad
juridica y patrimonio propio y que tiene por objeto
efectuar la exploracién, la explotacion del petréleo
y demds hidrocarburos, la petroquimica bdsica,
ademds de ejercer la conducciéon central vy
estratégica de la industria petrolera.

La industria petrolera de México se opera a través
de PEMEX y sus cuatro organismos subsidiarios, que
son:

PEMEX EXPLORACION Y PRODUCCION - PEMEX GAS

Y PETROQUIMICA BASICA - PEMEX REFINACION:

PEMEX PETROQUIMICA.

5Coémo compra PEMEX?2
Los procesos de compra que realiza PEMEX se
encuentran regulados por Tratados de Libre
Comercio suscritos por México y que cuenten
con un capitulo de compras gubernamentales,
la Ley de Adquisiciones, Arrendamientos y
Servicios del Sector Publico, el Reglamento
de la Ley de Adquisiciones, Arrendamientos




y Servicios del Sector Publico, la Ley de
Petréleos Mexicanos, las Politicas, Bases y
Lineamientos Generales de Suministros en
Materia de Adquisiciones, Arrendamientos
y Servicios para PEMEX, Organismos
Subsidiarios y Empresas Filiales. (POBALINES)
por nombrar algunas.

Directorio Institucional de Proveedores y
Contratistas de Petréleos Mexicanos (DIPC).

PEMEX estableci®¢ una base de datos
confiable e institucional llamada directorio
institucional de proveedores y confratistas
de petroleos mexicanos DIPC, para ser
utilizada por todas las dreas requirentes y
contratantes.

Si fienes interes en ser proveedor de
PEMEX es recomendado registrar los datos
de la empresa en el DIPC. En un caso de

AJO LA LUPA

Propuestas solventes
licitaciones de PEMEX

Una propuesta
aqguella gue retne conforme
a los criterios de adjudicacién
establecidos en la
convocatoria (bases) de la

licitacién, las condiciones

legales, técnicas %

econdmicas requeridas por

PEMEX y que garantficen

satisfactoriamente el

cumplimiento de las

obligaciones respectivas.

En caso de que dos o mds

propuestas se declaren

solventes, porque relnen

la fotalidad de requisitos

establecidos por PEMEX, el

solvente es

-
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contrato serd adjudicado a
quien presente la proposiciéon
que haya obtenido el mejor
resultado en la evaluacién.

excepcion a la licitacion publica, las dreas
contratantes de PEMEX solicitan a los
proveedores la presentacion del registro
vigente en el DIPC.

Catalogo de acreedores

= Adicionall a todo lo
Para  parficiparen.dos  procesos de anterior, debes obtener los
contrataciof de jdjudicacion directa o conocimientos  bdsicos para
invitacion @ cuando menosiresypersonas, confar con los elementos

normativos en la materia durante
proceso licitatorio, para
asi | proteger los intereses de tu
resa.
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www litisconsorcio.com

LICITACION ES

Refrigeracion en Transporte,
una historia de éxito.

Ano con ano la empresa
de participacion estatal
mayoritaria LICONSA, S.A. de
C.V. licita el contfrato para la
distribucién de leche en los
diferentes puntos de venta
en el occidente del pais.
LICONSA, S.A. de C.V. tiene
por objeto industrializar y
distribuir leche en apoyo de
la alimentacién y nutricién de
familias en condiciones de
pobreza.

En el ano 2009, fuimos
invitados a participar en
el referido concurso de
distribucién, dicho concurso
teniamds de 10 anosenmanos
de empresas de transporte del
Estado de México, situacién
que dejaba mucho que desear
en cuanto a la calidad del
servicio y demds circunstancias
inherentes al contrato.
empresas

Cconcurso.

al equipo de asesores

lldmenos al 0133 34416758

Estas
crearon un cartel
de distribucion de leche, por lo
gue no habia forma de ganar el

Tuvimos la oportunidad de conocer

de Litis
onsorcio y su filial Licitacién-Es en un
desayuno de la Cdmara Alimenticia,

platicamos acerca de nuestras inquie‘rudesr
sobre el proceso de licitacion que queriamos
ganar y decidimos confiar plenamente enL

SUS Servicios. LITIS

CONSORCIO

El equipo de asesores nos ayudd desde un
principio a la integraciéon de los documentos
solicitados,  hicieron  observaciones vy
corrigieron errores de nuestras propuestas,
ademds, implantaron la estratégia a seguir en
los actoslicitatorios y realizaron lainvestigacion

de los competidores en un tiempo récord.

Toda la gestion por parte de Litis Consorcio,
dio como resultado la adjudicacién del
confrato, por lo que nuestra incursion en las
ventas al sector publico fue todo un éxito ese
ano.

La empresa que perdid tan codiciada
licitacion se inconformé tratando por todos
los medios, legales e ilegales, de quitarnos
el contrato, situacién que no sucedié y se
concluyd con los mejores términos el servicio
de distribucion en el 2009. El siguiente ano
volvimos a confratar a Litis Consorcio, para
asesorarnos y nuestra relacion de negocios

ha ido incrementando exponencialmente
gracias a que no hemos perdido un solo
contrato bajo su gestion.

Raul Trevino de la Garza
Refrigeracién en Transporte, S.A. de C.V.
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CONVIERTA LA VENTA AL{GOBIERN®
EN UNA REAL OPORTUNIDAD DE;|
NEGOCIO PARA SU EMBRESA

 Aprenda la formula para
venderle al gobierno de

forma eficaz. 4o 8
e Optimice oS recursos ¥

maximice |los resultados dé
SU empresa.

S

Seminarios | Fechas:
Agosto 19 en Guadalajara
Sede: Fiesta Américana Grand
de 10:00 a 15:00 y 16:00 a
192:00 hrs.
Agosto 26 en México, D.F.
Sede: Presidente Intercontinental
de 10:00 a 15:00 y 16:00 a

192:00 hrs.

Para mads informacion,
visite:

www  licitacion-es.com;
www _litisconsorcio.com
o lldmenos al

01 (33) 36416758 (Gdl.)



