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das en las bases
Participante Aclarante Proponente Proponente

Ses0s Concurs

1. DEFINICION

Acto mediante el cual se hace entrega
de los requisitos solicitados dentro de la
convocatoria y con las formalidades
especificadas en la misma.

Puede ser de tres formas, Fisica y Electrénica o
ambas.

2. FORMAS DE PRESENTACION

Fisica: Los licitantes entregaran sus propo-
siciones técnica y econdmica en un sobre
cerrado de forma tal que se garantice su
inviolabilidad hasta el momento de su apertura
publica, una vez recibidas las proposiciones en
sobre cerrado se procederd a su apertura
haciéndose constar la documentacion
presentada sin que ello implique la evaluacién de
su contenido.
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Electrénica: Es la presentacion en forma
electrénica de las propuestas técnicas y
econdmicas. Para tal efecto se han establecido
mecanismos de identificacién electrénica
equivalentes a los tradicionales (fisica), esto
serd presentado a través de los medios
informaticos que establezca la normatividad a

la que esté sujeto el procedimiento de licitacion
y que permite dar plena validez juridica a los
documentos que se trasmiten por el sistema asi
como proporcionar confianza y seguridad tanto
a las convocantes como a las licitantes.
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Los licitantes
enfregardn sus

proposiciones

técnicay

econdémica en
un sobre
cerrado de
forma tal que
se garantice su

inviolabilidad.

VENTAJAS

DESVENTAJAS

- Optimizacion del tiempo,
- Reduccion de costos

- Agiza los actos del procedimiento
de contratacion.

- Incertidumbre en

- Puede ser

- Si la propuesta presenta un virus se

cuanto o la
presentacion en tiempo y forma.

manipulade por el
operador del sistema.

dard como "no presentada”

No siempre existe el ancho de banda
paora que llegue a tempo lo
propuesta.

Los procesos de licitacion por medios

manera electrénica.

obtencién de firmas digitales y claves de acceso a los sistemas
infformaticos. O bien, a los procedimientos marcados en la convocatoria
o bases, tales como obtencidén de los requisitos, envio de las
aclaraciones, envio de los documentos solicitados, acceso a las actas,
o en algunos casos a subastas preparadas por la dependencia de

electrénicos, estan sujetos a la

Mixtas: es la presentacion de las propuestas
técnicas y econdémicas cuando ellas sean
solicitadas de manera impresa y electrénica, en
caso de existir diferencias entre la propuesta
impresa y la electrénica, se tomara como valido
lo propuesto en la forma impresa.

3.- TACTICAS DE PRESENTACION.

PRECIO COMPLETO.

La tactica de precio completo radica
principalmente en dar el mayor precio
conveniente para la empresa, se debe tener
cuidado con los criterios que expide la
convocante en referencia a los precios, estos

criterios son:

- Techo presupuestal.
- Precio de mercado.
- Precios de referencia.

Para poder utilizar esta tactica es necesario
contar con conocimiento pleno de los compe-
tidores y del proceso de compra que se va a
realizar.

En proceso de compra, nos referimos a los
requisitos que se van a solicitar en la
convocatoria y de los que estamos seguros que
faltaran por parte de los competidores, en esta
tactica se apuesta y al mismo tiempo se debe

estar seguro del incumplimiento de los requisitos
por parte de los demas licitantes en la parte legal
(poderes, documentos mutilados) parte
administrativa (permisos, normatividad) técnica
(incumplimiento de caracteristicas técnicas de
los productos).

Todo se encuentra basado en la investigacion
previa y en la estrategia creada en el proceso de
integracién de propuestas.

MENOR PRECIO POSIBLE.

Esta tactica es utilizada bajo la premisa de ofertar
el menor precio posible por la empresa, en este
caso especifico se opta por este método a partir
de una investigacion de convocatorias pasadas y
los precios ofertados en licitaciones similares.

En estos casos se opta por dar el menor precio
posible, debido a que de la investigacién previa y
del andlisis realizado a la convocatoria se arriba a
la conclusiéon de que existe cumplimiento por
parte de los diversos participantes en los
requisitos solicitados y no se ha detectado algun
documento o requisito que pudiera derivar en
incumplimiento por parte de los diversos
competidores.

Se deben tomar en cuenta los siguientes puntos
en el momento de realizar una oferta con el
menor precio posible:
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Las formas de
presentaciéon
de propuestas,

pueden ser:

- Fisicas

- Electrénicas y

- Mixtas

Precios de referencia (licitaciones pasadas)
Reglas para fijar los precios aceptables o
convenientes (precios ofertados por las
propuestas solventes).

Investigaciéon de mercado (investigacion de los
precios que rigen en el mercado nacional, por
parte de la entidad o dependencia convocante).

PROPUESTAS MULTIPLES DE PRECIOS.

Este método es utilizado cuando conoces los
descuentos que ofertan las empresas en ciertos
tipos de licitaciones y no se sabe a ciencia cierta
si van a participar o no en el proceso de licitacion
que interesa.

En este caso, se integran distintas propuestas
econémicas con la finalidad de decidir cual
presentar tomando en consideracién a los
participantes y sus posibles descuentos, precios
u ofertas de los que si se presenten en el acto.

Techo presupuestal

1 sola
MENOR PROPUESTAS
propussia gy MULTIPLES
econémica PRECIOS
Téctica Todos los competidores

econdémica
100%

Licitaciones
pasadas

Precios
referencia

cumplen de manera
legal, administrativa y
técnica

TACTICA
MENOR

PRECIO

Reglas para fijar los precios

aceptables o convenientes MERCADO
Precios Propuestas Investigacion
ofertados solventes precios de

mercado

PRECIO MAS )
ALTO Precio de mercado
Precio de referencia
Tacticas .
~Legal Solvencia de propuestas
Administrativa técnica, legal y adminis-
_Técnica frativa
Excepciones:
Precios oficiales
Descuentos
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Somos una Firma de r
abogados con  amplia

experiencia en el dmbito |
administrativo. En mds de 12
anos, nos hemos enfocado

Litis Consorcio Cuéllar, Romero &

= e Asociados.
a la prestacidon de servicios
especializados en materia
administrativa, tanto en el :
onm . Presidente:
sector publico como privado. Francisco Cuéllar Ontiveros
Para nosotfros, es una
pl’iOI’idOd mantenernos Director general:
actualizados en los temas Diego Romero Velasco
que pudieran causar
menoscabo en los negocios
de nuestros clientes, por lo
que la proactividad que ] )
nos distingue contribuye a Investigacion y Redaccién
blindar y fortalecer todas las Francisco Cuéliar Ontiveros
éreOs de negocio de nuestros Itzia Maria Herndndez Rodriguez
represen’rcdos Gloria Viniza Cruz Toledo.
En Litis Consorcio, nuestro
compromiso es ofrecer Correccién de estilo & Disefio
Editorial

representacion de  primer
nivel en asuntos de gran

complejidad garantizando la
satisfaccion total de nuestros

Maria Teresa Jasso Barajas

clientes.
Nuestro servicio profesional
comprende fo! atenciéon
de todo tipo de procesos
relacionados o] ambito
administrativo 'y a nuestras
cinco dreas de prdctica:
Energia, Conftratacion
gubernamental, Desarrollo
Urbano, Medio Ambiente vy
Salud.

LITIS CONSORCIO

Av, Pablo Neruda 2886 Piso | int, 4a

Col, Providencio C.P. 444630 Col. Chc

Piso 2 Naclonal 01 800 701 5714
sC.P.11570 Internacional +52 846 433 9072
Tel.(0133) 36789217 Fax (33) 3478 929 Tel. (55]5091 0474 x [55) 3300 5410

Guadalajara, Jallsco México, D.F,




